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Streszczenie

W ekonomii rozwoju w ostatnich latach znaczaco zyskuje na popularnosci nurt
behawioralny, czerpiagcy w wynikéw badan realizowanych ramach tak zwanej ekonomii
behawioralnej. Wspolczesna ekonomia rozwoju czerpie nie tylko z wynikow badan
ekonomistow behawioralnych, ale réwniez postuguje si¢ ta sama metoda badawcza, cho¢ w
nieco zmodyfikowanej formie. Gtownym celem wiaczania aspektow psychologicznych i
spotecznych w tok rozwazan ekonomicznych jest po pierwsze poszukiwanie nowego
podejécia do realnych probleméw rozwojowych kraju stabo rozwinigtych, po drugie za$
potrzeba projektowania skuteczniejszych i efektywniejszych rozwigzan w zakresie wrazania
polityki walki z problemami zacofania 1 ubdstwa. W artykule przedstawiono role ekonomii
behawioralnej w projektowaniu polityki rozwoju spoteczno-gospodarczego krajow stabo
rozwinigtych oraz w projektowaniu skutecznych i efektywnych instrumentow realizacji takiej

polityki.
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Wstep

Pytanie o to z jakich przyczyn niektore kraje rozwijaja si¢ dynamicznie podczas gdy
inne od wielu lat osiadajg bardzo mierng dynamike wzrostu gospodarczego czy wrecz
pozostajag w stagnacji, nurtuje ekonomistow od dawna. Kwestie¢ owa podejmowali juz tacy
ekonomisci klasyczni jak Adam Smith, David Ricardo, Karol Marsk, Roéwniez blizsi
wspotczesnosci badacze tacy jak John R. Hicks, Gunnar Myrdal, Robert Solow czy Joseph E.
Stiglitz interesowali si¢ zagadnieniem rozwoju krajow zacofanych ekonomiczne, jednak w
wigkszosci problem ten stanowil poboczny watek ich badan naukowych. Od lat
sze$cdziesigtych odnotowuje si¢ jednak sukcesywny wzrost zainteresowania problematyka
rozwoju, czego skutkiem bylo pojawienie si¢ nowej dyscypliny w ekonomii — ekonomii
rozwoju. Wigzato si¢ to z procesem rozpadu systemu kolonialnego, a takze z pojawieniem si¢
gospodarek centralnie planowanych, skupionych wokot Zwiazku Socjalistycznych Republik
Radzieckich. Glownym celem badan ekonomistow byto zidentyfikowanie problemow
poglebiajacego si¢ niedorozwoju krajow postkolonialnych oraz podziatu gospodarki
Swiatowej na tak zwane kraje biednego potudnia i bogatej pétnocy. Roznice miedzy tymi
grupami krajow staty si¢ tak duze, Ze nie mozna bylo wyjasni¢ przyczyn tego zjawiska na
kanwie znanych mechanizméw ekonomicznych, czyli w kategoriach prostego wyposazenia

kraju w czynniki produkcji, poziomu techniki czy realizowanej polityki gospodarczej.t

Mimo licznych koncepcji makroekonomicznych jakie zaproponowata ekonomia
rozwoju (od zakrytych krggow ubdstwa, poprzez koncepcje strukturalne o charakterze
keynesowskim czy nawigzujace do marksizmu teorie dependystyczne, az po rozwigzania
bazujace na koncepcjach neoliberalnych), do lat dziewiecdziesigtych dyscyplina ta nie
odniosta znaczacych sukceséw, szczegdlnie w obszarze normatywnym. Strategie i polityki
pobudzania rozwoju i wyrwania krajow stabo rozwinigtych z ubdstwa, nie przyniosty
spodziewanych efektow, a zdarzato si¢ rowniez, ze odnosity odwrotny od zamierzonego
skutek (np. ,,stracona dekada Ameryki Lacinskiej”). Dopiero koniec lat dziewiecdziesiatych
przynidst pewien istotny przelom w debacie na temat rozwoju. Zatamanie si¢ konsensusu
waszyngtonskiego diametralnie zmienito podej$cie do projektowania strategii rozwoju krajow

stabo rozwinigtych. Do tej pory podejscie to miato dwubiegunowy charakter. Z jednej strony

1 T. Poskrobko, Nowe koncepcje i teorie rozwoju w ekonomii, [w:] S. Czaja, A. Becla, T. Poskrobko, J.
Wrhodarczyk, Wyzwania wspolczesnej ekonomii, Wyd. Difin, Warszawa 2012, s. 78
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glos zajmowali etaty$Sci, zwolennicy polityki podazowej, z drugiej za§ zwolennicy
neoliberalizmu gospodarczego. Jak pokazaty do§wiadczenia panstw, ktore mimo stosowania
zalecen zachodnich doradcow ckonomicznych, nie weszly na S$ciezke trwalego rozwoju
spoteczno-ekonomicznego, obie grupy strategii okazaly si¢ zawodne. Niepowodzenia te
wymusily na ekonomistach rozszerzenie dyskusji znacznie poza problem efektywnego
funkcjonowania mechanizméw rynkowych. Zdano sobie bowiem sprawe, ze rOwnie wazna

jest sfera spoteczna, czyli otoczenie w ramach ktérego funkcjonuja rynki.?

Nowe podejscie do rozwoju krajéow stabo rozwinigtych, mozna okresli¢ wspolnym
mianem teorii postwaszyngtonskich. W ekonomii rozwoju dokonal si¢ swoisty zwrot
kierunku myslenia o rozwoju krajow zacofanych. Wczesniejsza optyke, w ktorej remedium na
problemy biedy i ubdstwa widziano w rozwoju gospodarki i rynku, zastgpito podejscie
odwrotne. Obecnie wielu ekonomistow uwaza, ze w to problemy zwigzane z biedg stanowia
przeszkode dla rozwoju gospodarki i efektywnego funkcjonowania rynkow. W zwigzku z tym
by wyrwac kraj z putapki ubdstwa, na pierwszy plan nalezy wysuna¢ dziatania zwigzane z
takimi celami jak ochrona zdrowia, poprawa poziomu edukacji, poprawa standardu zycia,
budowanie solidnych instytucji i kapitatu spotecznego, przy jednoczesnym poszanowaniu dla
zasobow 1 waloréw $rodowiska przyrodniczego. Dopiero we wzglednie zdrowym i
wyedukowanym spoleczenstwie mozna podejmowac proby zmierzajagce do przyspieszenia

wzrostu gospodarczego oraz wdraza¢ strategie zrOwnowazonego i dlugookresowego rozwoju.

Z zwigzku z powyzszym ciezar analizy przeniesiony zostal z poziomu
makroekonomicznego na poziom mikroekonomiczny. Niemal 90% artykutow i1 wystgpien
prezentowanych na seminariach w Stanach Zjednoczonych, poswigconych jest obecnie
problemom rozwoju w kontekscie mikroekonomicznym®. Glowne zainteresowanie badaczy
koncentruje si¢ na analizie gospodarstw domowych 1 gospodarstw rolnych oraz
mikroprzedsiebiorstw, funkcjonujagcych w warunkach biedy i ogolnego niedorozwoju

spoteczno-ekonomicznego.

W ramach mikroekonomii rozwoju mozna wyrézni¢ dwa kierunki, oba silnie osadzone
w badaniach empirycznych. Pierwszy z nich mozna okresli¢ mianem ekonometrii rozwoju,
drugi zas behawioralnej ekonomii rozwoju, w ktorej niezwykle istotng rol¢ petnia
eksperymenty ekonomiczne, a w tym w szczegdlnosci tak zwane eksperymenty terenowe.

Ekonomisci behawioralni w mniejszym stopniu koncentrujag si¢ na pozytywne] i

2 Ibidem, s. 81
3 p. Bardha, Theory or Empirics in Development Economics, Economic and Political Weekly, 1/2005, s. 4333
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teoriopoznawczej roli badan, w zamian za$ zdecydowanie wigkszy nacisk ktada na ekonomie

normatywna.

Celem niemniejszego artykulu jest ukazanie roli ekonomii behawioralnej w
projektowaniu skutecznych 1 efektywnych instrumentéw polityki rozwoju spoleczno-

gospodarczego krajow rozwijajacych sie.

Ekonomia behawioralna a ekonomia rozwoju

Ekonomia behawioralna jest dziedzing nauki prébujaca taczy¢ analize ekonomiczng z
dokonaniami psychologii. Jej korzenie si¢gaja nurtu psychologii zwanego behawioryzmem,
koncentrujgcego si¢ na zrachowaniach i kontrolujacych go bodzcach $rodowiskowych?. Duzy
wplyw wywieraja rowniez wyniki badan z zakresu psychologii spotecznej. Wspodtczesnie
ekonomia behawioralna rozumiana jest, jako ,,sposob analizowania zachowan ekonomicznych
z wykorzystaniem wiedzy z psychologii i ekonomii, uwzgledniajacy czynniki spoteczne i

emocjonalne’™.

Najogodlniej ujmujac ekonomia behawioralna skupia si¢ na problemie decyzji
ekonomicznych. Sg nimi ,sytuacje decyzyjne, ktorych tre§¢, schemat analiz oraz wyniki
badan moga zosta¢ wykorzystane w teoriach ekonomicznych lub w praktyce gospodarczej”®.
Decyzje ekonomiczne stanowig te sytuacje decyzyjne, ktore posiadaja ekonomiczne
konsekwencje dla podmiotu badZ dla wigkszego systemu, w ramach jakiego funkcjonuje lub
jakiego decyzje te dotyczg. Ekonomia behawioralna rozni si¢ tym od klasycznych analiz
decyzyjnych ekonomii tym, iz uwzglednia zmienne psychologiczne oraz spoteczne.
Niezaleznie od przyjetego sposobu definiowania ekonomi¢ behawioralng traktuje sie¢, jako
interdyscyplinarne podejscie do analizy procesow gospodarowania, gtéwnie rozpatrywanych
przez pryzmat proceséOw decyzyjnych, z uwzglednieniem wiedzy z zakresu ekonomii,
psychologii, socjologii, kognitywistyki (nauki o poznaniu i procesach poznawczych),

kulturoznawstwa.’

4 zob. P. Babel, P. Ostaszewski (red.), Wspétczesng psychologia behawioralna, Wyd. UJ, Krakow 2008,

5 B. Gorlewski, Podejscie behawioralne w naukach ekonomicznych. Przyktad ekonomiki transportu, w R.
Bartkowiak, J. Ostaszewski (red.), Nauki ekonomiczne w swietle nowych wyzwan gospodarczych, \Warszawa
2010, s. 376.

& A. Biela, Informacja i decyzja w ekonomii behawioralnej, Lublin 2011, s. 91.

7 A. Matel, T. Poskrobko, Contingent valuation methods in terms of behavioral economics, Ekonomia i
Srodowisko, 1(56)/2016 (w druku)
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Rozw¢j ekonomii behawioralnej zwigzany byl pierwotnie teorig decyzji oraz teorig
gier. Pierwszym osrodkiem takich badan byt Uniwersytet w Michigen, w literaturze okreslany
amerykanska szkotg interdyscyplinarnych teorii decyzji. Badania z danego zakresu
zapoczatkowal Clyde Hamilton Coombs, twoérca teorii danych. Nastgpnie W. Edwards —
wywodzacy si¢ ze tej szkoty - rozwingt osrodek badan nad decyzjami na Uniwersytecie
Kalifornijskim. Jednym z pierwszych przedstawicieli teorii byt rowniez Howard Raiffa z
Harvard University Business School w Bostonie. Wazng role¢ w rozwoju nurtu odegraly
badania Daniela Kahnemana, Amosa Tversky’ego i Paula Slovic’a z osrodka Decision
Research w Eugene w Oregonie®. Wsrod innych przedstawicieli teorii wymieni¢ nalezy K. J.
Arrow’a, G. S. Becker’a, R. D. Luce’a, P. Suppes’a. Poczatkdbw rozwoju badan
behawioralnych w ekonomii poszukiwa¢ mozna réwniez na gruncie badan H. A. Simona
dowodzacych znacznej odmiennosci rzeczywistych zachowan podmiotéw rynkowych od
przyjmowanego w ekonomii neoklasycznej modelu®. Wspotczesnie za najwieksze dokonanie
ekonomii behawioralnej uzna¢ mozna wypracowanie - W wyniku wielokrotnego powtarzania
badan z uzyciem metod eksperymentalnych - teorii perspektywy Kahnemana i Tversky’ego.
Opisuje ona zachowania ludzi w obliczu ryzyka wyjasniajac, dlaczego ich zachowanie
odbiega od modelu oczekiwanej uzytecznosci, przyporzadkowujac zyskom i stratom ich

postrzegana warto$¢10,

Kluczowym ekonomii behawioralnej ekonomii rozwoju jest ograniczono$¢ nie tylko
dobr 1 czynnikow produkcji, ale rowniez ograniczono$¢ ,,zasobow psychologicznych”, co
wynika z przyjetego modelu cztowieka gospodarujacego (homo oeconomicus). W
standardowym ujeciu ekonomii ludzie maja nieograniczone mozliwosci poznawcze.
Niezaleznie od poziomu ztozonosci rozwazanych probleméw moga oni, w zasadzie bez
zadnych naktadoéw psychicznych, podejmowac ztozone i1 wieloaspektowa decyzje, dokonujac
optymalnych wyboréw. Dodatkowo charakteryzuja si¢ pelng samokontrolg co oznacza, ze
konsekwentnie uktadaja 1 realizuja wszystkie zaplanowane dzialania zmierzajace do
maksymalizacji zysku lub uzytecznosci. Podejscie behawioralne zaktada jednak, ze ludzie sa
dysponuja jednak ograniczonymi mozliwosciami poznawczymi, a ich na decyzje wplywa

rowniez szereg czynnikéw, takich jak: uzyteczno$ci innych pomiotow, relacje gospodarcze,

8 A. Biela, Informacje i decyzje w ekonomii behawioralnej, Lublin 2011, s. 15.

9 H. A. Simon, A Behavioral Model of Rational Choice, “The Quarterly Jurnal of Economics” 1995 no 1, s. 99.
10 szerzej: D. Kahneman, A. Tversky, Prospect Theory: An Analysis of Decision under Risk, “Econometrica”
1979 vol. 47 no. 2, s. 267.
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dziatania altruistyczne czy pobudek emocjonalne. Decyzje podejmowane sg nie przy uzyciu

chlonnej 1 logicznej analizy lecz w oparciu o heurystyki oraz modele mentalne.

Ekonomia rozwoju che¢tnie czerpie z zatozen ekonomii behawioralnej, wykorzystujac
jej aparat badawczy, zatozenia, odkrycia i wnioski do analizy zachowan ludzkich w
warunkach biedy i niedorozwoju spoteczno-ekonomicznego. Nalezy jednak podkresli¢, ze nie
oznacza to, iz ekonomisci rozwoju zakladajg, ze ludzi w krajach stabo rozwinigtych
zachowajg si¢ w sposob wyjatkowo irracjonalny czy charakteryzuja si¢ specyficzng
rozbiezno$cig od modelu homo oeconomicus w stosunku do tych z krajow rozwinigtych.
Chodzi tu raczej o to, ze pewne ograniczenia psychologiczne, ktére sa podobne dla
wszystkich ludzi na $wiecie, odgrywaja szczegdlng role w kontekScie biedy i ubostwa.
Podejsécie behawioralne w ekonomii rozwoju nie oznacza rowniez, ze ekonomisci wing za
zacofanie obarczaja mieszkancoéw krajow biednych. Ich analiza skupia si¢ nie tyle na probie
odpowiedzi na pytania o przyczyny zacofania (jak to miato miejsce dotychczas w tej gatezi
nauki) ile na poszukiwaniu skutecznych metod i instrumentéw stymulowania rozwoju,

uwzgledniajacych rozszerzony model zachowan ludzkich.

Jedna z podstawowych metod wykorzystywanych w ramach ekonomii behawioralnej sa
eksperymenty ekonomiczne. Ich istota sprowadza si¢ do badania decyzji 0 charakterze
ekonomicznym w warunkach kontrolowanych. Metodologiczne omoéwienie eksperymentu
laboratoryjnego w ekonomii przedstawil w artykule Economics in the Laboratory Vernon
Smith!l, Wyréznil w nim trzy podstawowe elementy definiujace eksperyment, tj: srodowisko,
czyli kontrolowane otoczenie gospodarcze, instytucje definiujacych jezyk komunikatéw oraz
obserwowane zachowanie ktore jest funkcja dwoch poprzednich zmiennych. Przedstawit
réwniez siedem powodow dla ktéorych ekonomisci prowadza lub powinni prowadzié
eksperymenty. Wedhug niego eksperymenty sa przydatnym narzedziem w: 12
testowaniu teorii oraz wyborze migdzy konkurencyjnymi teoriami
okreslaniu powoddéw niepowodzenia teorii,
ustaleniu regularno$ci empirycznych ktore moga sta¢ si¢ zaczatkiem nowej teorii,
testowaniu r6znych srodowisk z zachowaniem tych samych instytucji,
testowaniu réznych instytucji z zachowaniem tego samego srodowiska,

opracowywaniu najlepszych propozycji w zakresie nowej polityki,

N o a b~ wDbd e

testowaniu zaproponowanych rozwigzan instytucjonalnych.

1V L. Smith, Economics in the Laboratory, Journal of Economic Perspective, 8(1)/1994, s. 113-131.
12/ L. Smith, Economics in the Laboratory, Journal of Economic Perspective, 8(1)/1994, s. 113-131.
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Ekonomia rozwoju wykorzystuje dzi§ eksperymenty przede wszystkim do testowania
efektywnosci roéznych rozwigzan instytucjonalnych co przydatne jest w opracowywaniu
lepszych instrumentow wdrazania polityk rozwoju spoteczno-gospodarczego. Jednak
ekonomisci rozwoju niezbyt czgsto bezposrednio postuguja si¢ badaniami laboratoryjnymi,
cho¢ chetnie siggaja po wyniki takich eksperymentow prowadzonych przez innych badaczy.
Wyniki otrzymane z eksperymentdéw laboratoryjnych stanowig wazny wktad w zrozumienie
funkcjonowania mechanizmoéw zacofania i rozwoju w tych krajach. Czesciej ekonomisci
rozwoju siegaja po metody wypracowanie przez eksperymentatoréw laboratoryjnych, w tym
w szczeg6lnosci korzystaja z gier wykorzystywanych w takich eksperymentach 1 przenosza je
do tak zwanych eksperymentach terenowych (field experiments)®®. Steven Levitt i John List
wyréznili trzy glowne typy eksperymentéw polowych: 1
e semi-polowe (artefactual field experiment) - sa powieleniem lub nasladowanie,

eksperymentoéw laboratoryjnych (moga réwniez dzia¢ si¢ w warunkach laboratoryjnych),
z ta jednak rdznica, ze eksperymentom poddaje si¢ nie przypadkowe osoby lecz osoby
zwigzane ze srodowiskiem ktorego dotyczy eksperyment.

e ramowe (framed field experiment) - przeniesienie eksperymentow ze sztucznego
srodowiska laboratorium do dobrze opisanego 1 kontrolowanego $rodowiska
rzeczywistego. Eksperyment jest wigc niejako osadzony w ramach kontekstu srodowiska,

e naturalne (natural field experiment) - sg tak skonstruowane, ze badane osoby
funkcjonujace w danym S$rodowisku eksperymentu, w naturalny sposob podejmuja
zadania stawiane przez eksperymentatora, czgsto nawet nie wiedzac, ze uczestniczg w

badaniu.

Eksperymenty naturalne to rodzaj eksperymentow najczgséciej wykorzystywany przez
ekonomi¢ rozwoju. Gléwnym obszarem wykorzystania naturalnych eksperymentéw
terenowych jest tworzenie rozwigzan instytucjonalnych sprzyjajacych rozwojowi spoteczno-
ekonomicznemu. Najczesciej testuje si¢ nietypowe rozwigzania z zakresu mikrofinansowania
przedsigbiorstw, ochrony zdrowia czy redystrybucji dobr publicznych, ktore to rozwigzania
mogg stanowi¢ podstawe do projektowania i wdrazania skutecznych instrumentéw realizacji

polityki walki z ubdstwem i wykluczeniem spotecznym.

13 T. Poskrobko, Nowe
14 G.W. Harrison, J.A. List, Field experiments, Journal of Economic Literature 42 (2004), s. 1009-1055.
Polskie nazwy eksperymentow zaproponowane przez autora.
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Podejscie behawioralne w projektowaniu polityki rozwoju

Obecnie ekonomia rozwoju coraz chetniej postuguje sie podejsciem behawioralnym
do projektowanie skuteczniejszych polityk walki z ubodstwem oraz instrumentéw ich
realizacji. Jak dotad nie s3 to jednak dziatania majace charakter kompleksowy czy
systemowy. Wielu badaczy zawraca uwage na rdzne, czgstkowe aspekty procesu
projektowania polityki rozwojowej, ktére mogg by¢ wsparte przez dokonania ekonomii
behawioralnej. Wydaje si¢ jednak, ze z w zasadzie na kazdym etapie tworzenia takiej polityki
ekonomia behawioralna moze wnie$¢ pozytywny wktad (rysunek 1).

Rysunek 1. Schemat projektowania polityki rozwojowej i instrumentéw jej realizacji z
uwzglednieniem aspektéw behawioralnych

Spojrzenie na problem ubostwa przez pryzmat ekonomii behawioralnej

\Z

Zmiana podejscia kreatorow polityki rozwojowej w dziagnozowaniu probelmow

2

Bardziej trafne definiowanie problemodw rozwojowych

\Z

Projektowanie skuteczniejszych instrumentow realizacji polityki rozowjowej

2

Lepsza ocena zaprojektowanych rozwigzan przy uzyciu eksperymentow terenowych

Zrddlo: opracowanie wlasne.

Ponize; omowiono glowne obszary tworzenia polityki rozwoju obszarow stabo

rozwinigtych, z perspektywy behawioralne;.

Ubdstwo w perspektywie behawioralnej

Wiele badan wskazuje na istnienie korelacji migdzy ubostwem, a nieproduktywnymi
zachowanymi ludzi. Ubodzy znacznie czeSciej charakteryzujg si¢ mniejszg sktonnos$cig do
dbatosci o zdrowie, brakiem wytrwatosci w przyjmowaniu lekow, mniejsza dbatos¢ dzieci, sg
mniej produktywni w pracy czy gorzej zarzadzanie finansami. Tradycyjne wyjasnienia
takiego zachowania biorg pod uwage najczesciej czynniki Srodowiskowe (np. gorszy dostep
do transportu, ustug finansowych) lub skupiajg si¢ na brakach w poziomie edukacji (np. brak

swiadomosci roli rodzicow w procesie wychowania, stabe rozumienie warunkéw umoéow).
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Ekonomia behawioralna proponuje jednak zupetnie nowa perspektywe w wyjasnieniu
tego zjawiska. W ujeciu behawioralnym ubostwo, to nie tylko deficyt zasobéw materialnych,
lecz takze kontekst, w ktorym podejmowane sa decyzje. Zycie w ubostwie nie oznacza
jedynie permanentnego niezaspokojenie potrzeb, lecz zwigzane jest z wieloma trudnymi
wyborami ktore musza by¢ dokonywane kazdego dnia. Brak srodkéw na zaspokojenie wielu
podstawowych potrzeb oznacza ciagla konieczno$¢ podejmowania trudnych decyzji, jak
cho¢by wybor miedzy kupnem lekow a kupnem jedzenia. Kazdy z tych problemow wydaje
si¢ kluczowy 1 niezaleznie od podjetej decyzji bedzie zwiazany z ogromnym kosztem
alternatywnym. Decyzje takie w znacznym stopniu angazuja zasoby poznawcze, co z Kolei
przektada si¢ na problemy z zaangazowaniem w inne dziedziny zycia (np. myslenie o
rozwijaniu gospodarstwa, wyksztalceniu dzieci, czy zadbaniu o ich zdrowie poprzez

szczepienia).

Wyjasnienie takie potwierdzajg badania przeprowadzone przez zespo6l badaczy:
Anandi Mani, Sendhil Mullainathan, Eldar Shafir oraz JiayingZhao®. Celem
przeprowadzonych badan byto okre§lenie czy zdolnosci poznawcze skorelowane s3
problemami finansowymi. W tym celu poddali oni plantatoréw trzciny cukrowej z rejonu
Tamil Nadu w Indiach, testom Ravenal®. Badania przeprowadzono zaréwno po zbiorach,
kiedy dysponuja oni pieniedzmi ze sprzedazy trzciny, jak i przed zbiorami, kiedy odczuwaja
najwigksze niedostatki finansowe. Okazalo si¢, ze te same osoby wypadaja w testach
wyraznie gorze] w okresie przed zbiorami w poréwnaniu do okresu po zbiorach. Rdznice
odpowiadaty niemal 10 punktom w skali testu 1Q, co z kolei odpowiada efektowi jaki daje
brak snu przez 24 godziny. Badacze wykluczyli wptyw takich czynnikéw jak stres oraz
niedozywienie. Jedynym sensownym, ich zdaniem, rozwigzaniem tego fenomenu jest

zaangazowanie zasobow poznawczych w okresie dotkliwego braku srodkéw finansowych.

Innym powaznym problemem zwigzanym z ubostwem jest problem samokontroli.
Problem ten dotyka nie tylko ubogich, ale jest charakterystyczny niemal dla wszystkich ludzi
na ziemi, niezaleznie od pochodzenia czy statusu majatkowego. Setki tysigcy osob na catym
Swiecie usituje rzuci¢ palnie, pozby¢ si¢ nadwagi, dba¢ o kondycje fizyczna, planuje

pracowa¢ wigcej lub wiecej czasu poswiecac rodzinie. Niestety, tylko nieznaczny procent

5 A, Mani i in, Poverty Impedes Cognitive Function, Science 341 (2013), ss. 976-980, DOI:
10.1126/science.1238041

16 Test (matryca) Ravena to zadania prezentowane w ksztalcie macierzy (matrycy) 3x3, (rzadziej 2x2 lub 4x4) z
jednym brakujagcym elementem. Aby poprawnie je rozwigzaé nalezy odgadna¢ logiczng zasade, ktéra dotyczy
danej matrycy i wskaza¢ brakujacy element sposrod wskazanych wariantdéw odpowiedzi. Uzycie matryc Ravena
minimalizuje réznice kulturowe i jezykowe testowanych dlatego czgsto sa stosowane w testach inteligencji.
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takich postanowien jest realizowanych. Klasycznym przyktadem problemu samokontroli sg
testy stodkiej pianki (marshmallow tests), przeprowadzane przez psychologow w latach
siedemdziesiatych ubiegtego wieku, ktorych pomystodawcami byli Walter Mischel i Ebbe B.
Ebbesen®’. Eksperymenty polegal na pozostawieniu dzieci w pustym pokoju, stawiajac ich
jednoczesnie przed wyborem: moga zje$¢ znajdujacy si¢ w pokoju stodycz, jednak jesli
zaczekaja kilkanascie minut otrzymajg nagrode w postaci dwoch stodyczy. Wyniki badan
pokazatly, ze wickszo$¢ dzieci nie byla w stanie oprze¢ si¢ pokusie 1 zjadata przysmak przed
koncem badania. Podobny problem dotyczy tak zwanych postanowien noworocznych. Jak

pokazuja badania CBOS®® jedynie 21% Polakow w pelni realizuje takie postanowienia.

Problem samokontroli nabiera jednak znacznie powazniejszego znaczenia jesli
dotyczy 0sob ubogich. Zmniejszone zdolnosci poznawcze takich oséb 0znaczaj mniejsze
mozliwosci samokontroli'®, ktora jest kluczowym elementem poprawy swojego dobrostanu i
jest konieczna by wyrwaé si¢ z putapki ubostwa. Stabo samokontrola sprawia, ze ubodzy
czesto zaciagaja wysokooprocentowany pozyczki, maja problemy z zachowaniem
odpowiedniego poziomu oszczgdnosci, rzadko przeznaczaja zasoby finansowe na
mikroinwestycje, niechetnie inwestuja swoj czas, wysilek 1 pienigdze w zdrowie i edukacje

dzieci.

Badania psychologdw 1 antropologdw sugeruja roéwniez, ze ubdstwo generuje
specyficzny model mentalny, poprzez ktdry postrzegaja siebie ubodzy. Mentalne modele sa
gleboko zakorzenione w ludzkiej podswiadomosci 1 kazg widzie¢ wycinkowe przejawy
funkcjonowania spoteczenstwa jako pewne 1 nieuniknione fakty. Ksztattuja one postrzeganie
tego co w spoteczenstwie jest ,,naturalne” i nieuniknione. Modele mentalne uksztattowane w
warunkach biedy nie pozwalaja dostrzec siebie w lepszej pozycji spotecznej czy finansowej i

skazuja ubogich na, niejako dobrowolne, trwanie w biedzie.?

Klasycznym przykladem takiego modelu jest system kastowy Hindusow.
Przynalezno$¢ do danej kasty nastgpuje automatycznie przez urodzenie. Wprawdzie system

kast w zasadzie nie jest hierarchiczny jednak w praktyce istnieje podzial na kasty lepsze i

7' W. Mischel, E.B. Ebbesenz, Attention in delay of gratification, Journal of Personality and Social Psychology
16 (2)/1970, ss. 329-337. DOI:10.1037/h0029815

18 postanowienia i plany Polakéw na rok 2008. komunikat z badan. CBOS, Warszawa 2008

19 zoh: D. Spears, Economic decision-making in poverty depletes behavioral control, Princeton University, CEPS
Working Paper No. 213, 2010

B.D. Bernheim, D. Ray, S. Yeltekin, Poverty and self-control, Econometrica, Volume 83, Issue 5, ss. 1877—
1911, 2015, DOI: 10.3982/ECTA11374

20 World Development Report 2015: Mind, Society, and Behavior, Wyd. The World Bank, 2014, DOI:
10.1596/978-1-4648-0342-0, s. 12-14
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gorsze. Podziat ten oparty jest nie o kryterium ekonomiczne ale polega wytacznie na pojeciu
czystosci 1 nieczystosci. Czesto poczucie "nieczysto$ci" zwigzane jest z wykonywanym
zawodem, wigzacym si¢ z przekroczeniem rdznych tabu (np. kontakt ze zwtokami ludzkimi 1
zwierzecymi, krwia, ekskrementami). Osoby z takich kast jak rzeznicy czy garbarze uwazani
sg za najbardziej nieczystych i wykluczeni poza spoteczenstwo. Wykluczenie owe przektada
si¢ z kolei ha model mentalny jakim obarczeni sg cztonkowie tych kast. Potwierdzeniem tej
tezy moga by¢ badania w ktorych Karla Hoff i Priyanka Pandey?! za pomoca testow mierzyli
poziom intelektualny dzieci z lepszych i gorszych kast. W tym celu zgromadzili oni uczniow
z lepszych i gorszych klas w jednej sali i poprosili o rozwigzanie tamigtowek logicznych. Jesli
test byl przeprowadzany anonimowo (nie ujawniano przynaleznos$ci do kast) wszystkie dzieci
reprezentowaty podobny poziom intelektualny. Jednak kiedy badacze ujawniali przynaleznosé
dzieci do okreslonych kast, wyniki zmienialy si¢ diametralnie. Dzieci z gorszych kast
wypadat o ponad 30% gorzej niz dzieci z kast lepszych. Mozna wyciaggna¢ wniosek, ze
zadziala tu model mentalny wpisujacy dzieci z kast nizszych w role gorszych, mniej zdolnych

uczniow.

Spojrzenie na problem ubostwa przez pryzmat ekonomii behawioralnej pozwoli na
bardziej doglebne zrozumienie problemu nie tylko w kontekscie niedostatku ekonomiczne
rébwniez w kontek$cie bardziej pierwotnych przyczyn tzn. niedostatkobw zasobow
poznawczych i antyrozwojowych modeli mentalnych. Nowe podejscie wymaga jednak
zmiany myslenia o ubdstwie 1 zmiany modeli mentalnych samych kreatorow polityki

rozwoju.

Zmiana myslenia kreatorow polityki

Nie tylko mieszkancy krajow stabo rozwinigtych podatni sa na ograniczenia
behawioralne. Réwniez eksperci, doradcy, konsultanci i tworcy polityk rozwojowych, a takze
naukowcy zajmujacy si¢ zagadnieniami rozwoju, sg obarczeni specyficznymi modelami
mentalnymi, uzywaja w procesie myslowym heurystyk 1 narazani sg na popelnianie btedow
poznawczych. Poniewaz ich decyzje wywieraja ogromny wptyw na jakos$¢ zycia ludzi, jest

bardzo istotnym by, w mozliwie najszerszym stopniu korygowac ich myslenie heurystyczne.

Jednym z najwigkszych modeli mentalnych jakim postuguja si¢ eksperci jest

przekonanie o tym, ze dominujacy w danym czasie nurt ekonomiczny powinien by¢ podstawa

2L K. Hoff, P. Pandey, Discrimination, Social Identity, and Durable Inequalities, American Economic Review,
May 2006, v. 96, iss. 2, pp. 206-11
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ich polityk i instrumentéw rozwoju krajéow stabo rozwinigtych. Sledzac dokonania ekonomii
rozwoju mozna wyraznie dostrzec, ze teorie zacofania oraz sposoby przeciwdziatania
proponowane przez ckonomistow byly wyraznie skorelowane z kierunkami badan "w
ekonomii gléwnego nurtu. Kiedy w Stanach Zjednoczonych Ameryki i krajach Zachodniej
Europy modne byly teorie keynesowskie, ekonomia rozwoju proponowal rozwigzania
etatystyczne, akcentujac kluczowa role panstwa we wspieraniu procesdéw wychodzenia z
zacofania gospodarczego (np. teorie strukturalne). W okresie dominacji idei neoliberalnych i
ekonomii neoklasycznej, =zalecano polityke stabilizacji 1 dostosowania oparta o
minimalizowanie krétkoterminowej nierownowagi ekonomicznej i otwieraniem gospodarki
na wspotprace miedzynarodowa, poprzez prywatyzacj¢ i liberalizacje migdzynarodowych
stosunkow gospodarczych (Konsensus Waszyngtonski). Z kolei w okresie, gdy na zachodnich
uniwersytetach popularnos¢ zdobyta nowa ckonomia instytucjonalna, eksperci doradzali

oparcie strategii rozwojowych o budowe sprawnych instytucji oraz kapitatu spotecznego.

Ponadto kreatorzy polityki i eksperci, jak wszyscy ludzie podlegaja pewnym
ograniczeniom behawioralnym i w pewnym zakresie ,nieracjonalnie” postrzegaja
rzeczywisto$¢, poslugujac si¢ heurystykami, rozumianymi jako uproszczone reguly
wnioskowania. To z kolei doprowadza do tak zwanych bledéw poznawczych. Przyktadami
takich btedow moga by¢:

o efekt potwierdzenia (confirmaction bias), tendencja do poszukiwania wytacznie
faktéw potwierdzajacych posiadang opinig, a nie weryfikujacych ja,
o cfekt skupienia czyli blad w ocenie wynikajacy ze zwracania nadmiernej uwagi na

jeden aspekt 1 ignorowania innych aspektow,

o cfekt Slepej plamki — tendencja do niezauwazania bledow we wlasnej ocenie
rzeczywistosci,
e efekt wspierania decyzji — tendencja do lepszego pamigtania argumentow

przemawiajacych za podjeta juz decyzjg niz przeciwko niej,
e efekt zaprzeczania — tendencja do krytycznego weryfikowania informacji, ktore
zaprzeczaja dotychczasowym opiniom, przy jednoczesnym bezkrytycznym

akceptowaniu informacji, ktore je potwierdzaja,

Btedy poznawcze w polaczeniu z modelami mentalnymi, nie pozwalajg spojrze¢ na
problem ksztattowania polityki w nowy, §wiezy sposob i moga prowadzi¢ do rozwigzan

nieskutecznych lub nieoptymalnych. Ograniczaja réwniez trafne definiowanie celéw



Materiat do egzaminu z przedmiotu ,,Ekonomia rozwoju”

Tekst pochodzi z publikacji T. Poskrobko, Ekonomia behawioralna w ksztattowaniu polityki rozwoju krajéw stabo
rozwinigtych, [w:] Wpfyw oddziatywari behawioralnych na rozwéj matych i Srednich przedsigbiorstw, pod red. Przemystawa
Kulawczuka, Andrzeja Poszewickiego, Wyd Uniwersytet Gdanski, Gdansk 2016, s. 603-618

rozwojowych. Wyzwaniem dla naukowcoéw i praktykow jest opracowanie skutecznych

sposobow unikania mozliwie najszerszego spektrum btedéw poznawczych.

Trafne definiowanie problemdw rozwojowych

Spojrzenia na problem ubostwa z perspektywy behawioralnej moze przyczynic si¢ do
lepszego zrozumienia problemow rozwojowych. Niech za przyktad postuzy jeden z
podstawowych problemoéw z jakim borykaja si¢ ekonomisci rozwoju, tj. podniesienie
efektywnosci rolnictwa w matych, rodzinnych gospodarstwach rolnych. Pierwszym krokiem
od osiggniecia tego celu jest zachecenie farmeréow z biednych rejonow $wiata (w
szczegbdlnosci w krajach tropikalnych i subtropikalnych), do stalego nawozenia pol
uprawnych. Mimo wysitkOw poziom nawozenia pozostaje wcigz niski. Diagnoza z
wykorzystaniem podejscia ekonomii neoklasycznej obejmuje dwa aspekty. Po pierwsze
problemem moze by¢ staba dostepnos$¢ (w szczegdlnosci finansowa) nawozéw. Po drugie,
by¢ moze farmerzy nie odnotowuja wyraznej korelacji migdzy uzyciem nawozow a wzrostem
plonowania, czyli innymi slowy postrzegaja to rozwianie jako mato efektywne ekonomicznie
(lub wrecz nieefektywne). Z kolei ekonomia instytucjonalna, podpowiada diagnoze zwigzang
z brakiem odpowiedniej edukacji w zakresie roli nawozéw w agrotechnice. W ten sposob
zdiagnozowany problem prowadzit do tworzenia konkretnych instrumentéw wspierania
rozwoju. Z jednej strony proponowano rolnikom réznego rodzaju instrumentu o charakterze
finansowy (dotacje 1 pozyczki preferencyjne) z drugiej za$ nacisk ktadziono na edukacje w
zakresie roli nawozéw w rozwoju gospodarstw rolnych.?? Jak pokazaty doswiadczenia

ostatnich kilkunastu lat oba rozwigzania nie przyniosty rewolucji w rolnictwie.

Ekonomia behawioralne proponuje jednak zupetnie inne podejscie, w ktorym gtowna
role odgrywa czynnik psychologiczny. Ekonomisci behawioralni wykazali ze ludzie maja
tendencje do preferowania wczesniejszych zyskow nad pozniejsze tym silniej, im oba zyski sg
blizsze obecnej chwili?®. Jak pokazuja eksperymenty terenowe przeprowadzone w
Potudniowej Afryce, przez Marianne Bertranda®* wraz z zespotem, owa niezgodno$é czasowa

preferencji moze by¢ silnie uzalezniona od kontekstu srodowiska w jakim zZyje osoba

22.g, Datta, S. Mullainathan, Behavioral design: a new approach to development policy, Review of Income and
Wealth, Series 60, Number 1, March 2014, DOI: 10.1111/roiw.12093, s. 12-13

23 szerzej: P. Dasgupta i E. Maskin, Uncertainty and Hyperbolic Discounting, American Economic Review,
95(4)/2005, s. 1290-1299

2 B. Marianne, D. Karlan, S. Mullainathan, E. Shafir , J. Zinman, What’s Psychology Worth? A Field
Experiment in the Consumer Credit Market, Yale University Economic Growth Center Discussion, Paper No.
918, 2005
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dyskontujaca. W ubogich spotecznosciach, niezgodno$¢ ta jest znacznie wigksza niz w

krajach wysoko rozwinigtych.

Niegodno$¢ czasowa preferencji okazuje sie¢ by¢ do$¢ trafng diagnozg problemu
niskiego wykorzystania nawozoéw przez farmerow. Zgodnie z tym podejsciem problemem nie
jest brak wiedzy wérdd farmerdéw, a dostgpnos$¢ finansowa nie stanowi jedynej przeszkody.
Rownie istotny jest problem samokontroli, zaburzanej przez niezgodno$¢ czasows preferenciji.
Doskonale ilustruja to badania przeprowadzone w Zachodniej Kenii%®®, z ktérych wynika, ze
97% rolnikéw planuje nawozenia swoich upraw w nastgpnym sezonie, jednak gdy przychodzi
odpowiedni pora, nie czynig tego. Przyczyng jest do§¢ znaczna rozbiezno$¢ w czasie migdzy
okresem, gdy rolnicy otrzymuja dochody ze sprzedazy wytworzonych przez siebie ptodow
rolnych, a okresem w ktorym powinni nawozi¢ uprawy. Odlegly termin sprawia, ze przyszte
korzys$ci ze zwickszonego plonowania ustgpujg korzySciom doraznym ze zwigkszonego
poziomu konsumpcji zaraz po otrzymaniu dochodow. Farmerzy nie sa w stanie zachowaé
samokontroli i zatrzymaé wystarczajacej ilo$¢ pieniedzy do czasu gdy nadjedzie pora

nawozenia.

Rozszerzenie diagnozy problemow rozwojowych poza perspektywe —stricte
ekonomiczng oraz instytucjonalng poprzez uwzglednienie czynnikoéw psychologicznych i
poznawczych moze przynie$¢ szereg korzysci w projektowaniu skutecznej polityki
rozwojowej. W szczegolnosci korzysci moga ptyna¢ z mozliwo$ci projektowania lepszych 1
bardziej skutecznych instrumentéw realizacji polityki. Nie jest to jednak zadanie latwe.
Waskie gardto problemu dla rozwigzania ktorego projektowany jest instrument rozwoju moze
wszak by¢ natury stricte ekonomicznej, instytucjonalnej lub behawioralnej, ale moze by¢
rébwniez specyficzng ich mieszanka. Dodatkowo w przypadku probleméw natury
behawioralnej pojawia si¢ kwestia tego jaki mechanizm psychologiczny odpowiedzialny jest
za powstanie waskiego gardla. Czy jest to zly model mentalny czy raczej problem
samokontroli, lub jeszcze innego mechanizmu. W zwiazku z tym projektowanie instrumentow
powinno by¢ poprzedzone solidng diagnoza i badaniami zaréwno jako$ciowymi jak i

ilosciowymi.

% E. Duflo, M. Kremer, J. Robinson, Nudging Farmers to Use Fertilizer: Theory and Experimental Evidence
from Kenya, American Economic Review vol. 101, no. 6, October 2011, ss. 2350-90, DOI:
10.1257/aer.101.6.2350



Materiat do egzaminu z przedmiotu ,,Ekonomia rozwoju”

Tekst pochodzi z publikacji T. Poskrobko, Ekonomia behawioralna w ksztattowaniu polityki rozwoju krajéw stabo
rozwinigtych, [w:] Wpfyw oddziatywari behawioralnych na rozwéj matych i Srednich przedsigbiorstw, pod red. Przemystawa
Kulawczuka, Andrzeja Poszewickiego, Wyd Uniwersytet Gdanski, Gdansk 2016, s. 603-618

Projektowanie instrumentow

Pigédziesiecioletnie doswiadczenia ekonomii rozwoju, pokazuja, ze projektowanie
skutecznych instrumentéw rozwojowych jest problemem niestychanie ztozonym, a dodanie
dodatkowego czynnika (oprocz czynnikow ekonomicznych i instytucjonalnych), jakim jest
czynnik psychologiczny jeszcze bardziej komplikuje ten proces. Dodatkowo badania w nurcie
ekonomii behawioralnej sag prowadzone od wzglednie niedawnego czasu i nie stanowig
jeszcze homogenicznego nurtu, lecz splot wzajemnie powigzanych ze soba watkow. Tym
trudniej jest zaprojektowa¢ wilasciwy instrument behawioralny. Saugarto Datta i Sendhil
Mullainathan zaproponowali jednak zestaw regut mogacych utatwié¢ ten proces. Nalezg do
nich:?®

e Wykorzystywanie technik autozobowigzania do wzmacniania samokontroli. Istota
tych technik sprowadza si¢ do podjg¢cia pozadanej decyzji, wigzacej w taki sposob,
aby w momencie ostabionej samokontroli, zablokowaé¢ nierozsadne decyzje lub
przynajmniej uczyni¢ je mocno nieoptacalnymi. Przyktadem moze by¢ zjawisko
pozyczania by oszczedzaé, do$¢ popularne w biednych rejonach $wiata. Ludzi

zaciggaja mikrokredyty by nastgpnie otrzymane pienigdze od razu umiesci¢ w

oszczedno$ciach. Czynig tak, gdyz splata raty mobilizuje znacznie bardziej niz

dobrowolne oszczg¢dzanie;

e Redukcja potrzeby samokontroli. Przyktadem zastosowania takiej reguly jest
randomizowany eksperyment przeprowadzony przez Ester Dufflo wraz z zespotem?’,

w ktérym jednej grupie rolnikdw zaproponowano wykupienie vouchera na nawozy w

czasie gdy s3 oni bezposrednio po zbiorach 1 ktéry moga zrealizowa¢ w dowolnym

czasie (zredukowano potrzebe samokontroli), drugiej grupie zaoferowano 50%

dofinansowania na nawozy, w trzeciej za$ pracownicy Saving and Fertilizer Initiative

odwiedzali rolnikéw 1 tlumaczyli im zalety nawozenia. W pierwszej grupie na

nawozenie zdecydowato si¢ 40% rolnikow, w drugiej 45%, a w grupie trzeciej 21%.

e Uzycie drobnych, niepieni¢znych zachg¢t. Ekonomisci czesto nie doceniajg roli

drobnych zachet, ktore moga mie¢ niewspotmierng do ich wartosci site odziatywania.

% S, Datta, S. Mullainathan, Behavioral design: a new approach to development policy, Review of Income and
Wealth, Series 60, Number 1, March 2014, DOI: 10.1111/roiw.12093, s. 23-31

27 E. Duflo, M. Kremer, J. Robinson, Nudging Farmers to Use Fertilizer: Theory and Experimental Evidence
from Kenya, American Economic Review vol. 101, no. 6, October 2011, ss. 2350-90, DOI:
10.1257/aer.101.6.2350
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Przyktadem jest eksperyment terenowy przeprowadzony w Indiach?®, ktérego celem
byto okreSlenie efektywnosci réznych instrumentéw zwiekszajagcych poziom
szczepien dzieci. Jedna z najskuteczniejszych metod okazal si¢ worek fasoli
(rownowarto$¢ polowy dziennych zarobkéw), ktéry rodzice mogli otrzymaé po
przyprowadzeniu dzieci do punku szczepien. Z posrdd takich instrumentéw jak
tworzenie mobilnych punktéw szczepien i edukacijg rodzicéw, drobna zacheta okazata
si¢ by¢ najbardziej efektywnym ekonomicznie rozwigzaniem, gwarantujagcym
jednoczesnie odpowiednia skutecznos$cé.

e Przypominanie. Ekonomis$ci behawioralni odkryli, ze personalne przypominanie, np.
przy uzyciu poczty lub telefonu moze wywiera¢ zadziwiajaco duzy wplyw na
zachowanie ludzi, w takich sprawach jak regularne poddawanie si¢ diagnostyce
zdrowotnej, przyjmowanie lekéw czy zwiekszenie poziomu oszczednosci. Przyktadem
moze byé¢ eksperyment przeprowadzony w krajach Ameryki Lacinskiej?® w ktorym
przez SMS przypominano klientom banku by dokonali regularnych wptat na konto
oszczedno$ciowe. Drziatanie te wyraznie zwigkszylo poziom oszczedno$ci
eksperymentowanych.

e Wykorzystywanie framingu (ramowanie). Pojecie framingu o0znacza wywotanie
schematow szablonowych z pamigci przy pomocy jakiego$ bodZca, a nastgpnie oceng,
zaklasyfikowanie, a co za tym idzie — zapamigtanie nowych informacji. Odpowiednio
wykorzystany framing moze by¢ wykorzystany po pierwsze do wzmacniania silty
odzialywania instrumentéw informacyjnych polityki, po drugie moze zmieni¢ modele
mentalne 0sob ubogich. Przyktadowo, framing wykorzystywany zostat z sukcesem w
telenowelach emitowanych w RPA, do poprawy zarzadzania finansami przez
gospodarstwa domowe®. Wykorzystano fakt, ze ludzie byli emocjonalnie zzyci z

bohaterami telenoweli, co znaczagco wzmocnito przekaz.

Przedstawione powyzej zasady nie wyczerpuja wszystkich mozliwych rozwigzan
behawioralnych do projektowania skutecznych i efektywnych instrumentow realizacji polityki

rozwojowej, a nieustajgca kreatywnos$¢ badaczy 1 tworcow polityk sprawia, ze wcigz

28 A, Banerjee, E. Duflo, Poor Economics: A Radical Rethinking of the Way to Fight Global Poverty, Public
Affairs, New York, 2011

2 D. Karlan, , M. McConnell, S. Mullainathan, and J. Zinman, Getting to the Top of Mind: How Reminders
Increase Savings, NBER Working Paper No. 16205, 2010

30 G. Berg, B. Zia, Harnessing Emotional Connections to Improve Financial Decisions: Evaluating the Impact of
Financial Education in Mainstream Media, Policy Research Working Papers, The World Bank, 2013 DOI:
10.1596/1813-9450-6407
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pojawiaja si¢ nowe, ciekaw rozwigzania. Niektore z tych rozwigzan moga okazaé si¢
niezwykle uzyteczne inne zas$, nie spetnig poktadanych w nich oczekiwan. Biorac pod uwage
to, ze zastosowane instrumenty majg ogromny wplyw na jako$¢ zycia ludzi ubogich na
najbardziej podstawowych aspektach (zdrowie, edukacja, etc.), niezwykle istotne jest by byty
one skuteczne i efektywne. Dlatego, przed wdrozeniem, watro okresli¢ jaki realny wplyw
beda mialy zaproponowane rozwigzania. Rowniez w tym zakresie ekonomia behawioralna

proponuje pewne rozwigzania.

Ocena zaprojektowanych rozwigzan

Ktore z zaproponowanych powyzej regut projektowania instrumentéw realizacji polityki,
zalezne jest od konkretnych sytuacji i probleméw. Nalezy pamictaé ze, skutecznosé
konkretnych rozwigzan zalezy do wielkiej ilo$ci czynnikow ekonomicznych,
instytucjonalnych 1 psychologicznych. Dlatego czesto istniej kilka réwnolegtych rozwigzan i

W ocenie ex-ante nie mozna mie¢ pewnosci, ktore z nich okaze si¢ w praktyce najlepsze.

Sposobem na zwigkszenie trafno$ci oceny ex-ante, do okreslenia jakie rozwigzanie
instrumenty i rozwigzania okazg si¢ najskuteczniejsza w danych warunkach srodowiskowych,
moze by¢ metoda badawcza wykorzystywana przez nurt behawioralny ekonomii rozwoju —
randomizowane badania terenowe. Eksperymenty terenowe sg mocno osadzone w, czesto
skomplikowanych, realiach $rodowiska, ze ryzykowne byloby przenoszenie wnioskéw na
inne $rodowiska, a juz z pewno$cia niemozliwa jest generalizacja. Doskonale jednak nadaja
si¢ jako badania pilotazowe przeprowadzane na etapie wdrazania polityki rozwojowe;.
Pozwalajg one bowiem poréwnaé kilka instrumentéw i ostatecznie wybrac ten, ktory okaze

si¢ najskuteczniejszy lub najbardziej efektywny ekonomicznie.

/akonczenie

Ekonomia behawioralna niezwykle, szybko w ostatnich latach, zyskuje na
popularnosci. Jednak gtowny jej nacisk polozony jest na teoriopoznawcza role nowego
podejscia, w tym w szczegdlnosci na koniecznos¢ wypracowania modyfikacji koncepcji homo
oeconomicus, ktora uwzglednialaby rzeczywiste zachowania rynkowe jednostek. Nurt
behawioralny w ekonomii rozwoju akcentuje jednak normatywng strone podejscia
behawioralnego. Glownym celem wlaczania aspektéw psychologicznych i spolecznych w tok

rozwazan ekonomicznych jest po pierwsze poszukiwanie nowego podej$cia do realnych
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probleméw rozwojowych kraju stabo rozwinigtych, po drugie za$ potrzeba projektowania
skuteczniejszych 1 efektywniejszych rozwigzan w zakresie wrazania polityki walki z

problemami zacofania i ubdstwa.

Joseph Stiglitz stwierdzit ze: ,,poznawanie gospodarki krajow stabo rozwinigtych dla
ekonomii tym czym studiowanie patologii w medycynie... Roznica jest jednak taka, ze w

ekonomii patologia jest zasadg poniewaz mniej niz ¢wier¢ ludzkosci, zyje w krajach wysoko

h”31

rozwinigtych”*. Wnioski 1 do§wiadczenia ekonomii rozwoju, cho¢ z pozoru hermetyczne, bo

ograniczajace si¢ jedynie to krajow o niskim dochodzi, moga okaza¢ si¢ jednak interesujace,
rowniez z punktu widzenia analizy procesé6w gospodarczych i spolecznych sensu largo.
Wydaje sig, ze eksperci i1 kreatorzy regionalnych polityk rozwoju moga si¢ wiele zaczerpnaé z

doswiadczen ekonomistow rozwoju.
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